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Za kol'ko mézete predat svoj byt ¢i dom na dnesnom
trhu v Bratislave? A ako sa sprava trh a ktorym smerom

sa bude uberat?
porubsky-rk.sk




Preco Trispective Citat? TRISPECTIVE ANALYZA

Preco citat Trispective?

lba za par minut budete vediet, aku hodnotu ma
vasa nehnutelnost. V jednoduchosti a zrozumitelne.

Co ziskate?

—> Realny cenovy odhad
pre vasu lokalitu

—>  Predstavu ako dlho mbze
trvat vas predaj

— Odpoved, kedy je spravny
Cas predavat

—>  Kratke tipy, ako zvysit hodnotu
vasej nehnutelnosti

Nasa logika
v skratke

— Minulost - ako sa hybe trh
— Pritomnost - aky je dopyt dnes

——  Buducnost - ¢o ¢akat v najblizsich
mesiacoch

7%ORVUBSKY

Poslite nam par zakladnych parametrov
vasho bytu alebo domu a pripravime vam
bezplatnu analyzu na mieru.

Alebo nam napiste ¢i zavolajte:
info@porubsky-rk.sk | +421910 750 333

porubsky-rk.sk
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Co je Trispective TRISPECTIVE ANALYZA
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Co je Trispective a preco je pre vas

doélezity? Tri pohlady. Yedna regpednuice.

Prelozime trh do ceny, ¢asu a jasnych krokov.
Aby vasa cena predavala. Nie odradzala.

Co sa naozaj predalo. Za kolko.
Za ako dlho. Z toho vytiahneme koridor
vasej ceny: bezpecny a obhajitelny.

MINULOST

Kolko je ponuk, a aky dopyt ocakavat.
Povieme vam aké tempo predaja

a taktiku zvolit. Tym zbytocne
nestratite prvé tyzdne.

PRITOMNOST

Kam sa bude hybat trh v najblizsich
mesiacoch. Dame vam timing: ist hned,
alebo pockat s predajom. Ako bonus:

¢o spravit, aby ste pridali par percent
navyse k cene.

BUDUCNOST

Spojime tieto tri vrstvy do vasho planu:
spravna cena -» spravny moment -
spravna priprava a prezentacia.

TRISPECTIVE

Ako to zobrat do praxe:

———> Najdite svoju lokalitu

——> Pozrite koridor ceny
a odhad Casu predaja

Napiste nam parametre
nehnutelnosti a dostanete

presny prepocet a kroky
na mieru

porubsky-rk.sk
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Ako sa vyvija realitny trh v BA v skratke? TRISPECTIVE ANALYZA
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Realitny trh v BA
v skratke

Byty tahali
trh dopredu

Najvacsiu silu mali v Q1 prave byty.
Ich ceny podla NBS rastli o +3,5 %
kvartalne a +11,1 % medziroc¢ne.
Najviac zabrali mensie byty, hlavne
1-izbové. Pre predavajucich to znamena

jediné: ak mate dobre naceneny
byt, trh vam stale vie dat
peknu odpoved.

Ceny rastli. Ale uz
nie vsetko rovnako

Trh na zaciatku roka pokracoval
v raste. NBS uvadza rast cien byvania
0 3,4 % oproti Q4 a 11,3 % medziroCne.
Dobré sprava pre majitelov: ceny
nezacali klesat. Z1a sprava pre tych,
¢o cenu prestrelia: kupujuci uz
neberie vietko len preto, Ze je
to v Bratislave.

Domy su viac
o selekcii

Domy mali slabsi kvartal.
Medzikvartalne klesli o -1 %, hoci
medzirocne su stale vysSie o +4,3 %.
Pri domoch dnes nestaci povedat
»Bratislava“. Rozhoduje pozemok,
ulica, parkovanie, stav a to, ¢i sa
kupujuci po obhliadke citi: ,Tu mbézem

byvat bez velkého zadsahu."

Do trhu
sa vkrada opatrnost

Januar ochladol, februar vystrelil ceny
bytov hore, marec spdsobil jemny pokles
pri cene domov. NBS to pomenuva ako
vyrazné mesacné vykyvy a mozny signal
neistoty. Inak povedané: kupujuci
na trhu su, ale viac pocitaju. Viac
nespravne stanovenu cenu
alebo slabu prezentéaciu.

Zdroje: PORUBSKY realitna kancelaria,
Narodna banka Slovenska, Realitna unia,
United clasefield, interny plateny prieskum

porubsky-rk.sk



Priemerné ceny domov v Ql

TRISPECTIVE ANALYZA
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Ce nyM

(Januar, februar, marec)

/ oo

Pri domoch bol Q1 iny pribeh nez pri bytoch. Kym byty trh tahali hore, domy podla NBS medzikvartalne
mierne klesli o 1%, hoci medziro¢ne su stale drahsie o 4,3 %.

To znamena jediné: majitel dobrého domu ma stéle silnd kartu, ale kupujuci uz viac vybera. Pri domoch
dnes cenu nerobi len Uzitkova plocha. Rozhoduje cely balik: pozemok, ulica, parkovanie, stav,
sukromie a to, kol'ko penazi musi kupujuci viozit po kupe.

Preto v tabulke neuvddzame cenu za m?, ale typickd cenu domu v danej lokalite, teda prakticky
kompas, ktory vam rychlo ukaze, kde sa priblizne pohybuje ,normalny" dom vo vasej mestskej casti.

Mestsk3 cast

STARE MESTO

RUZINOV

PODUNAJSKE
BISKUPICE

VRAKUNA

NOVE MESTO

RACA

(Typicka cena domu )

——o
875000 €

.—
490 000 €

H—
525000 €

.—
490000 €

—e
840 000 €

4.7
562 000 €

[Ako si to predstavit‘?)

Typicky ide o vacsi starsi alebo Ciastocne zrekonstruovany mestsky dom
priblizne okolo 240-270 m2 v silnej adrese typu Palisady / Hradny kopec /
okolie Horského parku, kde cenu vyrazne drzi najma lokalita a pozemok.

Typicky ide o mensi az stredne velky rodinny dom priblizne okolo
140-200 m?2 v Trnavke alebo Prievoze, casto v poévodnom az priebezne
zrekonstruovanom stave, kde cenu najviac robi ulica, pozemok a miera
bezstarostnosti po kupe.

Typicky ide o rodinny dom priblizne okolo 160-220 m? v pdvodnom az
priebeZne zrekonstruovanom stave, kde cenu najviac formuje velkost
pozemku, ulica a to, ¢i je dom pripraveny na byvanie bez vacsieho zasahu.

Typicky ide o mensi novsi dom alebo starsi vaési rodinny dom priblizne
okolo 120-200 m?, kde cenu najviac ovplyvriuje stav, velkost pozemku,
parkovanie a blizkost pokojnejSej Casti pri Malom Dunaji ¢i lesoparku.

Typicky ide o stredne vel'ky az vacsi rodinny dom priblizne okolo 200-260
m?2 v lokalitach ako Koliba, Ahoj, Kramare alebo Ludova stvrt, kde cenu
najviac drzi adresa, vyhlad, pozemok a stav bez nutnosti velkého
zasahu.

Typicky ide o stredne vel'ky rodinny dom priblizne okolo 160-220 m?,
¢asto v pdvodnom az Ciastone zrekonstruovanom stave, kde cenu
najviac drzi pozemok, pokojnejsia ulica a potencial byvania v
»Zelenejsej* Casti Bratislavy.

Zdroje: PORUBSKY realitnad kancelaria, Narodna banka Slovenska,
Realitna unia, United clasefield, interny plateny prieskum

porubsky-rk.sk



P Priemerné ceny domov v Ql TRISPECTIVE ANALYZA

(Typicka’ cena domu ) [Ako sito predstavit‘?]

. Typicky ide o vaési rodinny dom priblizne okolo 220-300 m?2 v |okalitach
KARLOVA VES 749 900 € ako Liscie udolie, DIhé diely, Staré Grunty alebo okolie lesa, kde cenu
najviac drzi pozemok, sukromie, zelené prostredie a stav bez nutnosti
vel'kej rekonstrukcie.

DEVINSKA o Typicky ide o starsi alebo priebezne zrekonstruovany rodinny dom
NOVA VES 485 000 € priblizne okolo 140-240 m?, kde cenu najviac drzi pokojna ulica, pozemok,
parkovanie a to, ¢i dom nepotrebuje vel'ku investiciu hned' po kupe.

B - & Typicky ide o starsi alebo priebeZzne zrekonstruovany rodinny dom
DUBRAVKA 649 000 € priblizne okolo 200-280 m?, kde cenu najviac drzi pokojna ulica, pozemok,
vyhlad/zelen a to, &i dom nevyzaduje velky zasah hned po kupe.

—_——@ Typicky ide o mensi az stredne velky dom alebo viladom priblizne okolo
PETRZALKA 755 000 € 120-170 m?, casto v lokalite Slne€nice alebo v starej Petrzalke, kde cenu
najviac drzi pozemok, parkovanie a mozZnost byvania bez velkej
rekonstrukcie.

— Typicky ide o starsi alebo priebeZne zrekonstruovany rodinny dom
VAINORY 549 000 € priblizne okolo 180-240 m2, kde cenu najviac drzi pozemok, pokojna ulica,
parkovanie a pocit vidieckejsieho byvania v rdmci Bratislavy.

Zdroje: PORUBSKY realitnad kancelaria, Narodna banka Slovenska,

07 Realitna unia, United clasefield, interny plateny prieskum porubsky-rk.sk



Priemerné ceny bytov v Ql TRISPECTIVE ANALYZA

Ceny grajiplavslgeh. @7@/

(Januar, februar, marec)

Byty boli v Q1 hlavnym motorom realitného trhu. Podla NBS narastli ceny bytov za prvé tri mesiace
roka o 3,5 % a medziro¢ne su vyssie o 11,1 %.

Najsilnejsie sa hybali mensie byty, hlavne 1-izbové, no pri vacsich bytoch uz vidiet vacsiu opatrnost
kupujucich. Inak povedané: trh stale drzi, ale neodpusta premrstenud cenu.

Pri predaji bytu dnes rozhoduje najma lokalita, stav, poschodie, vyhlad, naklady a pocit, Ze kupujuci
nekupuje problém, ale hotové riesenie.

Preto v tabulkach pracujeme s cenovym koridorom: spodna hranica, stred a vrchna hranica. Aby ste
rychlo videli, kde sa vas byt méze pohybovat, a kedy je cena spravna a predava a ludia maju zaujem o
kdpu, alebo naopak odradza, lebo je prestrelena.

( STARE MESTO |

Spodna Stred Vrchna Spodna Stred Vrchna
Byt hranica (€/m?) hranica Byt hranica (€/m2) hranica
€/m?2 (€/m2) €/m?2 (€/m?2)
1-izbovy 5660 6 090 6 520 1-izbovy 5320 5390 5460
2-izbovy 4 860 5560 6 260 2-izbovy 4 460 5010 5560
4 570 5300 6 030 4 010 4 380 4740
( PODUNAJSKE BISKUPICE | ( VRAKUNA |
Spodna Stred Vrchna Spodna Stred Vrchna
Byt hranica (€/m?2) hranica Byt hranica (€/m?2) hranica
€/m?2 (€/m?2) €/m?2 (€/m?2)
T-izbovy 3940 4 030 4110 1-izbovy 3270 3490 3700
2-izbovy 3700 3930 4150 2-izbovy 3040 3680 4 310
3330 3 410 3480 3210 3580 3960

porubsky-rk.sk
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Zdroje: PORUBSKY realitna kancelaria, Narodna banka Slovenska,

Realitna Unia, United clasefield, interny plateny prieskum

P Priemerné ceny bytov v Ql TRISPECTIVE ANALYZA
( NOVE MESTO | RACA
Spodna Stred Vrchna Spodna Stred Vrchna
Byt hranica (€/m?) hranica Byt hranica (€/m2) hranica
€/m?2 (€/m?) €/m?2 (€/m2)
1-izbovy 5250 5360 5470 1-izbovy 4 690 4760 4 830
2-izbovy 4120 4 470 4820 2-izbovy 3770 4120 4 470
3-izbovy 3880 4 390 4900 3-izbovy 3480 4 040 4 610
( KARLOVA VES | ( DEVINSKA NOVA VES |
Spodna Stred Vrchna Spodna Stred Vrchna
Byt hranica (€/m?2) hranica Byt hranica (€/m?2) hranica
€/m?2 (€/m?2) €/m?2 (€/m?2)
T-izbovy 4780 5010 5240 1-izbovy 4220 4 380 4 540
2-izbovy 4 040 4100 4150 2-izbovy 3920 4160 4 390
3-izbovy 3590 3710 3830 3-izbovy 3340 3600 3850
( DUBRAVKA | ( PETRZALKA |
Spodna Stred Vrchna Spodna Stred Vrchna
Byt hranica (€/m?) hranica Byt hranica (€/m?) hranica
€/m?2 (€/m?) €/m?2 (€/m2)
T-izbovy 4 650 4 950 5240 1-izbovy 4 850 5120 5380
2-izbovy 4180 4 370 4 560 2-izbovy 4290 4 580 4 880
3-izbovy 3630 3950 4280 3-izbovy 3640 4100 4 570

porubsky-rk.sk



Pomocka pri predaji TRISPECTIVE ANALYZA
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Predavate byt v Bratislave? Investujte
do tejto skvelej pomabocky. Stoji len
par €!

Toto vam moze vyrazne pomaoct. Prakticky e-book pre majitelov bytov
v Bratislave, ktori chcu predat za ¢o najlepSiu cenu - bez lotérie pri
urcéeni ceny a zbytocnych nervov s predajom.

Co v 33 stranovom
. Na jeho stranach vas prevedieme 3 krokmi,
e-booku ziskate? ktoré rozhoduju o predaji bytu v Bratislave:

1) Ukdazeme vam, ako nastavit cenu, ktora byt preda a nie pochova

Nie spbsob ,strelime Cislo a uvidime, Co sa bude diat”, ale cenové pasmo,
s ktorym viete robit tie spravne rozhodnutia.

2) Ako z bytu spravit neodolatelny produkt, nie dalsi tuctovy inzerat

Ako spravit z bytu produkt s pribehom, vyberom spravneho typu zaujemcov,
kamparnou a obhliadkou, na ktoru ludia nezabudnu.

3) Ako si vybrat spravne realitku, ktora pomoze a nie ublizi

Konkrétne signaly a otazky, podla ktorych spoznate, kto vam vie skutocne
pombct predat a doda pokoj... a kto vas moze stat nervy aj zlavy z ceny.

porubsky-rk.sk
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Odhadnite hodnotu vasej lokality TRISPECTIVE ANALYZA

AkU hodnotu
Ma vasa Llefalga?

Ako je na tom vasa lokalita? Rastie, starne,
alebo straca tempo? Pocet obyvatelov
nie je len statistika. Je to signal, ¢i sa ludia
do vasej Casti Bratislavy stahuju,
zostavaju v nej a vidia v nej buducnost.

Ato je dblezité aj pri cene nehnutelnosti.
Lokalita, o ktoru je dlhodobo zaujem, ma
vacsiu Sancu drzat si hodnotu.

A casto ju ¢asom aj zvySovat.

4 N

,Ludia chcu byvat tam, kde to Zije. Kde pribddaju sluzby, rodiny, energia a dévod zostat.
Rast poctu obyvatelov preto nie je len cislo v grafe. Je to pulz lokality. A prave ten casto
napovie, i vasa nehnutelnost stoji na mieste, ktoré ma pred sebou dalsi rast.”

l Tomas Porubsky
';‘g:\ Zakladatel' a CEO realitnej
"W kancelarie PORUBSKY

\_ /

125179 ? 122729
L

108 362 ? 105 245 ‘ 135

\)
92 030

2021 (SODB) 76 270
61 046
46 080
38 655

2011 (SODB)* i

BAI BAII BA Il BA IV BAV

*S¢itanie obyvatelov, domov a bytov

*18 287 1695 +17 079 (+280%)

T +13 107 (+142 %)

[ Zrmena 2011 - 2024] T +10 708 (965

BAI BAII BA Il BA IV BAV

Zdroj: Statisticky Urad SR/ DATAcube, SODB 2011, SODB 2021,
OpenData Bratislava, interné spracovanie PORUBSKY realitna kancelaria porubsky-rk.sk



P Odhadnite nédladu na trhu TRISPECTIVE ANALYZA

AKka je nalada na trhu: Mam predavat?

Dopyt po byvani v Q1 nezmizol. Prave naopak. Nové hypotéky za januar, februar a marec dosiahli
spolu priblizne 6,56 mid. €, teda o nieco viac nez v Q4 2025, kde to bolo 6,46 mld. €. Januar zacal
opatrnejSie na 1,98 mld. €, februar mierne stupol na 2,06 mld. € a marec vyskocil na 2,52 mld. €. To je
dobry signal: kupujdci na trhu su a financovanie funguje.

Netreba si to vSak pomylit s bezhlavym boomom. NBS zaroven upozorniuje, ze v prvom kvartali boli
ceny aj hypotéky rozkolisané a do trhu sa dostéva viac neistoty. Inak povedané: ludia kupuiju, ale viac
pocitaju. Porovnavaju, pytaju sa, preveruju a pri zle nastavenej cene rychlo odchadzaju ku konkurencii.

Mam teda predavat?

Ano, ak mate spravne nastavenu cenu a dobru prezentaciu. Trh stale vie odmenit kvalitne
pripravenu nehnutelnost. Ale ak cenu prestrelite a poviete si ,skdsim, ved Bratislava“, kupujdci
vam to dnes velmi rychlo spocita.

n o

12 Zdroj: Narodna banka Slovenska, Finan¢ny kompas porubsky-rk.sk




Z prvej ruky od Tomasa Porubského TRISPECTIVE ANALYZA

Jzitocne tipy z prve]
ruky od “Vemaga

Dhradyfocho

-~

Co hovoria data:

Trh sa nezastavil. Ceny byvania v Q1
podla NBS narastli o 3,4 % oproti Q4
a medziro¢ne su vyssie o 11,3 %. I
Tahali to hlavne byty. Domy boli
opatrnejsie a medzikvartalne mierne
klesli. Pre majitelov to znamena
jednoduchu vec: predavat sa da

€o hovoria ini odbornici:

NBS upozornuje, ze v Q1 boli mesacné data

13

prezentacii idu rychlo dalej.

\

dobre, ale nie hocijako. Kupujuci na
trhu su, no pri zlej cene alebo slabej

-

rozkolisané. Januar po silnom decembri ochladol,
februar vytiahol byty a marec priniesol opacny
pohyb pri domoch. To nie je panika. Skér signal, ze
trh je menej jednoznacny. Kupujuci stale kupuja,
ale viac pocitaju. Aj preto dnes vyhrava
nehnutelhost, ktora ma jasnu cenu, dobry pribeh
a posobi déveryhodne od prvého kliknutia.

i

Moja predikcia Na nagblizpie sbdobie

a I

BYTY

Pri bytoch ocakavam
pokracovanie dopytu,
ale nie bezhlave
nahananie cien.
Najlepsie budu
fungovat mensie

a dobre pripravené byty
v lokalitach s jasnym
dévodom kupy:
dostupnost, sluzby,
MHD, stav domu, nizke
naklady.

Vrchnd cenu dosiahnu
hlavne byty, pri ktorych
kupujuci neciti dalsi
problém po klpe, ale
hotové riesenie.

/

DOMY

Domy budu viac o
selekcii. Cena sa uz
nebude obhajovat len
tym, ze ,je todom v
Bratislave”. Kupujuci
bude pozerat pozemok,
ulicu, parkovanie,
technicky stav a kolko
penazi este bude musiet
do domu investovat po
kdpe.

Silné domy v dobrom
stave si cenu udrzia. Pri
domoch s vacsimi
nakladmi na
rekonstrukciu bude vacsi
tlak na vyjednavanie.

\

v

/

DLZKA PREDAIJA

Spravne naceneny a dobre
pripraveny byt by mal typicky
najst vazneho zaujemcu
priblizne do 4 az 8 tyzdnov od
spustenia kampane. Pri
domoch je to individualnejsie,
orientacne skor 8 az 16 tyzdnov.

Ak sa véak prestreli cena,
zanedba priprava alebo
prezentacia nepovie
kupujucemu jasné ,preco
prave toto*, predaj sa moéze
natiahnut aj na dvojnasobok.
A vtedy uz vac¢sinou tahate za
kratsi koniec.

%

porubsky-rk.sk
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Rozhovor

TRISPECTIVE ANALYZA
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Trh s nehnutelnostami prechadza réznymi
fazami. Kde sa nachadza dnes, kam sa bude
uberat v najblizSich mesiacoch a mate kupovat
teraz alebo este pockat?

A tieto otazky sme
oolozili expertovi

Ked'sa dnes pozriete na trh novostavieb
v Bratislave, v akej faze podla vas sme?

Sme v prechodovej fdze, ktord je paradoxne
zdravd. Trh sa po rokoch extrémov vrdtil

k realite. Kupujuci dnes rozmyslaja,
porovnavaju a pytaju sa ,preco” - nie

su ochotni kupit naslepo. A to je dobré.

Nemyslim si, Ze ide len o krdatku prestavku.
Skér sa formuje novy normdil, rast cien
nebude plosny, ale rozdielovy. Kvalitné
projekty v dobrych lokalitach si cenu obhdgja.
Priemerné nie. Era ,,ak kupis dnes, zajtra je
drahsie” sa skoncila. Ale navrat stabilného
rastu? Ano, len bude viac o kvalite nez o stasti.

Co dnes pri kipe novostavby rozhoduje
najviac?

Na prvy pohlad vyhrava mesacnd splatka.
To je realita. Ale v skutocnosti rozhoduje
kombindcia troch veci:

—> Celkovy pocit istoty, Ze nekupujem
,macku vo vreci”

— Lokalita a okolie, nie len adresa na
mape

— Kvalita projektu, ktord sa prejavi v case

Cena je dbélezitd, ale nie absolutna. ['udia su
dnes ochotni zaplatit viac, ak rozumejd, za
¢o. Energeticka Uspornost, dispozicia, svetlo,
verejny priestor, to uz nie su bonusy, ale
ocakavania.

Ako vie bezny kupujuci rozpoznat kvalitny
projekt?

Najvacsi rozdiel je v tom, Ci projekt vznikol

ako produkt, alebo ako miesto pre Zivot. BeZny
kupujuci si to vie vsimnut podla troch
jednoduchych veci:

——> Ako projekt pracuje s verejnym
priestorom, je to zvysok, alebo hodnota?

— Davajud dispozicie zmysel alebo len
Lsedia na excel”?

—— Co sa stane s projektom o 10-15 rokov,
zostarne déstojne, alebo rychlo?

Kvalitny projekt nemusi kricat. Casto je pokojny,
premysleny a nadcasovy. A hlavne: developer
sa zan nehanbi ani po kolaudacii.

Aky vyvoj o¢akavate v najblizSich mesiacoch?

Ak sa vo svete neudeje nic¢ katastroficke,
ocakdavam mierny rast dopytu, najma pri
overenych projektoch, stabilizaciu cien, nie
dramatické vykyvy a pomalsie, ale zdravsie
tempo predaja.

Predaj novostavieb v Bratislave sa ustali na
2800 - 3000 bytov rocne. Hlavnym faktorom
bude dbévera. Nielen v uroky ¢i ekonomiku,
ale v konkrétny projekt a developera.

Ludia uz nechcu riskovat. Chcu vediet, Ze to,
co vidia dnes, bude fungovat aj zajtra.

porubsky-rk.sk



Rozhovor

TRISPECTIVE ANALYZA

Co radit ludom, ktori vahajq, &i kapit hned'
alebo cakat?

Nesledujte len titulky a ceny. Sledujte:

——> Ponuku v konkrétnej lokalite, ubuda
alebo pribuda?

— Kuvalitu projektu, nie marketing

—> Vlastnu Zivotnd situdciu, nie prognozy
na YouTube

Ak projekt dava zmysel dnes, bude ho davat
aj o 10 rokov. Pokial’ho kupujete len preto, Ze
»,mozZno bude drahsie*, radsej pockajte. Dobré
rozhodnutia v byvani nevznikaju zo strachu,
ale z porozumenia.

Ktory projekt Alto Real Estate mate osobne
najradsej a preco?

Pre mna osobne je to Florian Residence, prva
etapa.

V Uzemi sa uzZ nachddza vela domindant: NBS,
Stavebnad fakulta, prevrdtend pyramida
rozhlasu, kostol Blumental. Florian teda nie je
projekt, ktory krici. A to bol od zaciatku zamer.
Chceli sme, aby bol citlivo zasadeny do
prostredia existujucich domindnt, aby ich
respektoval a doplrial, nie prehlusil.

Tu su dalsie veci, ktoré sa mi na riom pacia:

Materialy a kvalita

Pouzili sme spickové materidly, vrdtane
kamena na fasade, a cely projekt sme robili

s velkym doérazom na detail. Nie pre efekt, ale
pre dlha Zivotnost a pocit, Ze dom mad vahu aj
po rokoch.

Energeticka aktivnost

Florian Residence je prva energeticky aktivha
bytovda budova v Bratislave. A toto prvenstvo
Jjej uz nikto nevezme.

Technolégia

Suché zemné vrty z 1 kWh elektrickej energie
dokazu vyprodukovat priblizne 30-40 kWh
tepla ¢i chladu.

Chladenie cez aktivne jadro stavby
Ochladzuje sa cely skelet, ktory potom v lete
rovnomerne sala chlad.

Teplo cez podlahové kurenie
Ano, znamend to dvojité rozvody - chlad
v strope, teplo v podlahe. Zdvojené nakladly.

Ale prdve toto je presne ten moment, kde sa
lame rozdiel medzi priemernym a premyslenym
projektom. My sme sa rozhodli, Ze komfort

a dlhodobad udrZatelnost maju prednost pred
lacnejsim riesenim. Florian Residence pre mnia
nie je o technoldgidch ani o certifikatoch. Je

o postoji. O tom, Ze ked'uZ nieco robime, tak

s citom, pokojom a zmyslom pre detail. A Ze

aj tichy dom méze mat silny ndzor.




Ako na Uspesny predaj? TRISPECTIVE ANALYZA

Naplanujte si
u S peg ny P red aJ ——> Predavate alebo plén‘ujete predavat
ne h NuU te | N OSt' bit alebo dom v Bratislave VyZiadajte)

2
Ze ste si od nas stiahli pomocku na uréenie ceny nehnutelnosti v Bratislave. Teraz je ¢as urobit dalsi
krok a ziskat osobné odpovede na mieru, pre vas konkrétny byt ¢i dom. Tomas Porubsky, zakladatel

PORUBSKY realitna kancelaria, ktory predal viac ako 250 nehnutelnosti za 10 rokov vam na konzultacii
zadarma pomébze:

— Urcit presnu cenu vasej nehnutelnosti
—— Navrhnut stratégiu predaja na mieru
—— Odhalit konkrétne nastroje pre Uspesny predaj

Urobi to zadarmo, lebo veri, Ze to je najlepsi spdsob, ako vam pomoct. A isté percento ludi ho poziada,
aby predaval za nich. Je to podla vas fér? Ak ano, kliknite na tlac¢itko nizsie alebo si nasnimajte QR koéd
a vyziadajte si bezplatny hovor, aby sme zistili, ¢i a ako vam dokazeme pomaoct.

__-.?
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https://w5ve6hfuoca.typeform.com/konzultacia
https://porubskyrealitnakancelaria.pipedrive.com/scheduler/jqG1y1hk/15-min-hovor-s-tomasom-porubskym
https://porubskyrealitnakancelaria.pipedrive.com/scheduler/jqG1y1hk/15-min-hovor-s-tomasom-porubskym
https://porubskyrealitnakancelaria.pipedrive.com/scheduler/jqG1y1hk/15-min-hovor-s-tomasom-porubskym

Tim PORUBSKY

TRISPECTIVE ANALYZA

Kto pre vas pripravil tento
dokument a ako vam
vieme dalej pomoct?

Sme PORUBSKY realitna kancelaria a nasou filozofiou
je, ze menime predaj nehnutelnosti z remesla na
umenie s vysledkami. 10 rokov na trhu. 250+ predajov.
V hodnote cez 46 mil. €.

Precitajte si, ako obyc¢ajné predaje menime na pribehy,
ktoré predavaju.

PORUBSKY

REALITNA KANCELARIA

porubsky-rk.sk


https://www.porubsky-rk.sk/sluzby/

